
 Samuel Valenzuela
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José Miguel Carrera 130, Santiago
+569 30908279 
svgatica@gmail.com


Profesional con más de cinco años de experiencia liderando equipos comerciales y de inteligencia de negocios. Especialista en la implementación de planes estratégicos de venta, desarrollo de nuevos negocios y apertura de nuevos mercados. En los últimos años desempeña cargos ejecutivos en el área comercial de importantes empresas de consumo masivo, con logros relevantes en el desarrollo de negocios en sectores económicos, tales como: construcción, minería y retail. 


Formación Académica

 2010                 Ingeniería Comercial 					      Talca-Chile	
 		Universidad de Talca

 2015                 Diplomado en Inteligencia de Negocios 			Santiago-Chile    
		Universidad de Chile

 2017                 Curso de Inglés avanzado 			 Nottingham-Inglaterra         
		ILS Institute

Experiencia Laboral


2017 - 2018	Gerente Comercial						Santiago-Chile
		Vingo	

· Desarrollo e implementación de estrategias comerciales, destinadas a expandir el mercado objetivo de la cadena de tiendas.
· Negociación con Clientes y Proveedores estratégicos.
· Geolocalización de potenciales plazas.
· Entrenamiento de las fuerzas de venta.
· Estandarización de procesos comerciales.
 

2015 - 2017	Supervisor de Tiendas Zona Centro-Norte		Santiago-Chile
Sherwin Williams Chile

· Implementación de planes comerciales orientados a diferentes segmentos de mercado.
· Aumento de la venta a clientes DIY (Do it Yourself).
· Apertura de 4 nuevas tiendas. 
· Adecuación de tiendas al DS43 que restringe el almacenamiento de sustancias peligrosas. 
· Responsable de la tienda más grande de Sud América. 
· [bookmark: _GoBack]Reducción del costo de almacenamiento mediante la optimización de los stocks en tiendas.


2013 - 2015	Jefe de Control de Gestión Comercial 			Santiago-Chile
	Sherwin Williams Chile
	 
· Estructuración de las bases de datos y diseño de todo el reporting de la compañía.
· Preparación de Budget anual de ventas, gastos e inversiones.
· Preparación de Forecast mensual de ventas y responsable del proceso S&OP (Sales and Operating Plan).
· Optimización del sistema de reposición de inventarios en tiendas (Min-Max)


2011 - 2013	Analista de Control de Gestión Comercial 		Santiago-Chile
Sherwin Williams Chile


· Desarrollo e implementación del sistema de cotizaciones.
· Implementación de modelos de clustering.
· Brand Manager de la línea de accesorios y productos complementarios.
· Encargado de las ventas a instituciones públicas, mediante el portal Chile Compras.


Formaciones adicionales e intereses

· Nivel de Inglés: Avanzado

· Dominio Computacional: Avanzado

· Cursos y Talleres: Liderazgo y Trabajo en Equipo

· Intereses: Interpretación musical y ciclismo


Antecedentes personales

· Rut: 15.543.001-K

· Fecha de nacimiento: 30-11-1983

· Nacionalidad: Chileno

· Teléfono: 569 30908279

Referencias laborales

· Ricardo Valdés
Gerente General
Vingo
569 95539597
· María Isabel Cáceres
Gerente de Recursos Humanos
Sherwin Williams Chile
562 25400181







